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Confindustria. Alvia «Matching Pmi Academy»

Toscana, progetto
per trasformare
i fornitori in partner

TOSCANA

Silvia Pieraccini
FIRENZE

mm Passare da semplici rap-
porti di subfornitura a vere e
proprie partnershiptraazien-
de di grandi e piccole dimen-
sioni. E la sfida lanciata da
Confindustria Toscana per
valorizzare le capacita mani-
fatturiere del territorio e ac-
crescere la competitivita.

Il progetto, battezzato Ma-
tching Pmi Academy, & realiz-
zato in collaborazione con la
societa fiorentina di consu-
lenza Kon e diretto a tutte le
aziende interessate (chiama-
te araccolta dalle associazio-
ne industriali territoriali).

A promuovere 'operazio-
ne, che é stata presentata ieri
mattina, & il Gruppo multina-
zionali e grandi imprese di
Confindustria Toscana, co-
ordinato da Fabrizio Monsa-
ni manager di Thales Italia,
insieme con la Piccola Indu-
stria regionale: «Oggi le pic-
cole aziende sono perlopill
subfornitrici delle grandi -
spiega Monsani -. Noi pun-
tiamo a una eveluzione dei
rapportiche partadaibisogni
di ciascuno. Non & un atto di
buonismo che facciamo, ma
una necessita reciproca per
la competitivita».

La convinzione ¢ che una
relazione piti stretta, nonsolo
di tipo industriale, potrebbe
portare benefici per tutti. I
terreni su cui potrebbe evol-
vereilrapporto grandi-picco-
lisono quellidei mercati este-
ri, sui quali le Piccole e medie
imprese spesso hanno diffi-
colta ad approdare, e quello
della ricerca e sviluppo. So-
prattutto perché la Regione

Toscana richiede sempre pilt .

spesso, per 'accesso ai fondi
europei suricerca e sviluppo,
la collaborazione tra aziende
di “taglia” diversa.

«Sulle relazioni tra picco-
le e grandi aziende c'é poco
di codificato - aggiunge
Francesco Ferragina di Kon
- noi siamo partiti dal basso
per capire cosadovrebbe es-

sere implementato per mi-
gliorare ilrapportoerender-
lopit produttivo».

Il progetto di Confindu-
stria Toscanasiarticolerain
una serie di workshop nelle
sedi territoriali, pensati per
un gruppo formato da z0-25
aziende, direttiad analizzare
le buone pratiche gia realiz-
zate e a diffondere sistemi e
strumentiperstringere part-
nership. «Serve la volonta di
fare business insieme - ag-
giunge Fabrizio Monsani -
poisivedrase sotto formadi
rete d'imprese o dialtro tipo
di contratto.

Il progetto aggiunge un tas-
sello alla strategia di reindu-
strializzazione della Toscana
che, sottolinea Monsani,
Confindustria ha spinto for-
temente nel Piano regionale
disviluppo (Prs) attualmente

L’ARTICOLAZIONE
Previsti suidiversi territori
workshop per gruppi di Pmi

in cuianalizzare best practices
e studiare gli strumenti

pitl adattialle partnership

in discussione. Cosi come
porta linfa alla strategia di at-
trattivitaregionale che - spie-
ga Monsani riferendosi alla
nuova pista dell’aeroporto
fiorentino e al termovaloriz-
zatoreancorainstand by-de-
ve «avere le infrastrutture al-
labase di ogni sviluppo».

Per il Gruppo toscano mul-
tinazionali e grandi imprese,
nato un anno fa, si tratta del
primp progetto sul campo.
Oggile imprese a partecipa-
zione estera in Toscana sono
424 con36milaaddetti: attual-
mente la regione conta 1,2
multinazionali ogni mille im-
prese attive sul territorio,
contro le 2,1 del Piemonte e le
5,6 della Lombardia.

Il numero delle grandi
aziende (piu di 250 dipenden-
ti) si ferma a 180, che rappre-
sentano 1o 0,1% delle imprese
toscane ma che dasole pesano
peri48milaaddettie 2o miliar-
di euro in valore aggiunto.
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